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2011 har varit ett spdnnande dr! Vi har implementerat ett nytt arbetssdtt for
investeringsfrdmjandet med sd kallade Value Propositions. Vi tog fram en ny webb och
bérjade arbeta med sociala medier. Vi var med i det omfattande arbetet med Facebooks
serverhallar. Andra upplagan av vindkraftskonferensen ”Investors and Suppliers forum for
WindPower” genomférdes under vdaren. Vdra manatliga seminarier i Holland har
vidarutvecklats och vi har tagit emot flera holldndska familjer under dret. Vi hade besék av
Amerikanska och Kinesiska investerare. Vi har deltagit pad flera internationella konferenser
och mdssor. Och mycket mer!

Att marknadsfora en region som en attraktiv plats att investera i ar ett arbete som kraver
fokusering och en tydlig metodik. Midscand startade det nya projektet med en Workshop
tillsammans med Clive Vokes, en av Europas ledande person inom omraden Investment
Promotion. Syftet var att implementera en metodik for att attrahera investeringar. Det ar
manga aktorer i varlden som arbetar med att framja for investeringar, bara i Europa finns
runt 2000 olika organisationer som har till uppgift att marknadsfora sin region och framja for
investeringar. For att attrahera investerare till Jamtland behover vi presentera en
investeringsmdjlighet som ar kopplad till en innovation, en marknad eller en vardekedja.
Detta i kombination med var geografiska belagenhet, natur, infrastruktur och livsstil.

Midscand ar beroende av samarbetet med kommunerna, regionala féretag och
organisationer for att fa kunskap och insyn i ldnets investeringsmajligheter. Nasta steg blir
att forpacka mojligheten och darefter marknadsfora det i vara natverk mot olika investerare.
Inom investeringsframjandet bendmns detta som ett “Value Propostion”. Begreppet att
”sdlja hemma for att kunna salja borta” stammer val 6verens med sanningen for att kunna
identifiera mojligheter och utveckla dessa till Value Propositions.

Under senare delen av varen och sommaren utvecklade Midscand en ny webb. Webben ar
grunden for all kommunikation och &r ett strategisk viktigt verktyg. Detta blev Anja Palms
forsta uppdrag som ny medarbetare i projektet.

Att investeringsprocesserna manga ganger ar langa visade sig i arbetet med Facebook som
startade med ett sdljmoéte den 24 juni 2009. Arbetet som till stor del utférdes av Ostersunds
kommun var en framgang daven om etableringen till slut hamnade i Lulea. Vi blev slagna pa
mallinjen i ett urvalsarbete som forst omfattat flera lander och 20 talet orter i Sverige. Att vi
kom sa lang i urvalsprocessen ar ett kvitto pa att vi har de komparativa fordelar som en
investerare soker. Under 2012 och 2013 fortsatter vi arbetet med att marknadsféra var
region gentemot internationella investerare tillsammans med Invest Sweden.

Midscand is the regional organization that helps foreign and Swedish companies to invest in and start business in the region of Jamtland.
Midscand is an organization within the Mid Sweden Chamber of commerce and a regional partner of the public authority Invest Sweden,
(www.investsweden.se). With local expertise Midscand can assist and advice in the process of starting up new businesses in the region
of Jamtland.
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Turismen &r ett annat fokusomrade for Midscand och dessutom en stor och viktig naring i
var region. Vi har flera intressanta objekt som vi arbetar med. Med Midscands nya kollega
Anja Palm kommer vi lyfta fram flera intressanta Value Propositions for olika investerare
under 2012 och 2013.

CleanTech med tonvikt pa vindkraft i Jamtland &r ett fokusomrade som Midscand bade
tidigare och i nuvarande projekt marknadsfort utifran att vi ar ett vindkraftscentrum med en
av Sveriges storsta vinkraftsportfoljer (planerade verk). Match-making konferensen
"Investors and Supplier forum for WindPower” som blev en succé 2010 genomférdes igen
under varen. Vart samarbete med projektet vindkraftcentrum.se har fortsatt och
tillsammans for vi dialoger med nagra av de storre vindkraftsforetagen i varlden. Under
hosten hade vi en kinesisk delegation som representerade flera av de storre
vindkraftstillverkarna. De har ett tydligt intresse av att investera i Jimtland och hitta
samarbeten med regionala aktoérer.

En annan del av Midscand arbetar med att framja for Hollandsk inflyttning till regionen. Aven
héar ar konkurransen hard da det finns hundratalet kommuner som via egen organisation
eller samarbetspartner arbetar med immigrationsframjandet, med hollandarna i fokus.
Holland &r till ytan ndgot mindre &n Jamtlands lan och med en befolkning pa ca 16 miljoner
finns det en grupp manniskor som ar intresserade av vad var region har att erbjuda.
Midscand fokuserar i huvudsak pa dem som ar intresserade av att starta eller forvarva
foretag och som ar beredd pa att byta livsstil.

Midscand marknadsfor regionen (i Holland) genom att arragera informationsseminarier,
personliga traffar, Jamtlandsdagen, utstéllning pa Immigrationsmassan i Utrecht samt via
sociala medier. En viktig del i vart arbete ar samarbetet med de funktioner som arbetar med
inflyttarservice hos kommunerna. En vasentlig del av 16sningen for en familj som valjer att
flytta hit bestar av férsorjning, skola, omsorg, boende, fritid, etc. Desto battre 16sningar
Midscand tillsammans med kommunerna kan erbjuda desto fler valjer att flytta hit.

Under hosten har vi vidarutvecklat var strategi for 6kad inflyttning. Pa den nya webben lyfter
vi numer fram foretag till salu (forsérjningen ar en forutsattning fér en lyckad inflyttning) och
berattar om livet i Jamtland i och med var bloggande hollandare. Vi har arbetat for att skapa
en mer 6ppen dialog med intresserade hollandare genom var Facebook sida och informerar
dven lopande genom vart hollandska nyhetsbrev. | var marknadsforing ar vi mer
malgruppsorienterade &n tidigare och vara aktiviteter ar mer kundanpassade. Ett exempel &r
att vi erbjuder hollandare att boka ett personligt samtal med var immigrantframjare Jan
Sikking vid hans besok i Holland.

Att flytta inom EU med fri rorlighet kan Iata enkelt men processen dr mer komplex 4n man
kan forestalla sig da flera myndigheter &r involverade. Skatteverket har under hosten skarp
kraven vilket skapat frustration for flera familjer. Som ett resultat av detta bestdmde vi oss
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for att ta fram en checklista som beskriver immigrationsprocessen, nagot som blev mycket
uppskattat. Det ar dock fortfarande en omfattande byrakrati som inte alls gar i samklang
med behovet av inflyttning utifrdn den demografiska situationen i regionen (och i Sverige).

| r har 24 hollandare flyttat in till Jdimtland som ett direkt resultat av Midscands arbete.
Arbetet med investeringsfrimjandet har gett fyra mindre féretag och fem som star i
startskeded. Ett annat bidrag till regionen ar att Midscand I6pande marknadsfor regionen.
Midscand har deltagit i atta internationella konferenser/massor som relaterar till vara
fokusomraden for att skapa kontakter, marknadsféra regionen och lyfta fram regionens
Value Propositions.

Det kommande aret fortatter Midscand enligt fastslagen strategi och plan. Ambitionen ar att
var stravan att standigt bli battre ska leda till flera etableringar och att arets anstrangningar
med att utveckla Value propositions ska bidra till ett 6kat resultat under 2012. De faktorer
som Midscand har svart att paverka, oron i Europa och pa andra kontinenter, som i vissa fall
direkt paverkar Midscands resultat (svarigheten med att sélja hus i Holland) &r faktorer som
vi far férhalla oss till och i den man vi kan anpassa verksamheten till.

Vi ar stolta och glada att kunna bidra till regionens utveckling och ser framemot 2012.

Gott Nytt Ar!

Calle Suwe

Projektledare Midscand

Pedagogensvég 2, SE-831 40 OSTERSUND SWEDEN www.midscand.com

Mid Sweden Chamber of Commerce



